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Auf Basis unserer Er-
fahrungen und insbe-
sondere der neuen 
Marktanforderungen 
der Kunden in Bezug 
auf die Digitalisierung 
sind wir in der Lage, 
Unternehmen bran-
chenübergreifend 
passgenaue Lösungen 
anbieten zu können. 
Eine von uns und für 
den Markt völlig neu 
entwickelte Lösung ist 
SimpleView. In die Ent-
wicklung von Simple-
View ist unsere lang-
jährige Erfahrung im 
Markt und das 
Knowhow von Exper-
ten aus dem Silicon Va-
lley für Digitalisierung 
und BIG DATA einge-
flossen. Wir glauben, 
dass nur die Unterneh-
men den digitalen 
Wandel überleben 
werden, die sich für die 
digitale Welt und den 
digitalen Kunden öff-
nen werden. 
 

www.simple-v-technology.de 
 

 
 
 

 

 

 

 

Simple Business Integration – „SBI“ 
 

 

 
 

SBI stellt dabei die integrative Plattform Ihrer 
Vertriebsprozesse dar. Einzelne VIEWS geben 
Ihnen und Ihren Kunden einen einfachen 
Überblick über die Situation in Ihrem Unter-
nehmen.  

SimpleView steht Ihnen auf einer hochmo-
dernen Plattform zur Verfügung und Stan-
dards wie Eclipse Scout bedeuten: Offenheit, 
Flexibilität, Integrationsfähigkeit. Damit sind 
tiefe Kosten, sowohl initial, wie auch für den 
Betrieb (unabhängig ob Cloud, On-Premise o-
der Mischmodelle), gewährleistet. 

Das heisst für Sie absolute Investitionssicher-
heit für die nächsten Jahre.  
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SBI mit SimpleView ist die Digitalisierungslö-
sung für Ihr Unternehmen, einfach und schnell 
haben Sie Ihr Business digitalisiert. Überlassen 
Sie ein professionelles Kundenmanagement 
nicht dem Zufall und dem Wettbewerb. 

Nutzen Sie CRM als das entscheidende Instru-
ment zur Kundengewinnung und -bindung. Ins-
besondere mit den Möglichkeiten der Digitali-
sierung gewinnt CRM immer mehr an Bedeu-
tung. Binden Sie Ihre Kunden direkt über die so-
zialen Medien in Ihre Kampagnen und Vertriebs-
aktivitäten ein. Bewerten Sie Ihre Kunden mit 
Klassifizierungsmerkmalen und stellen eine 
hohe Kundenzufriedenheit sicher. 

 

 

 

 

 

 

 

Die Erstellung von Angeboten und die Verwal-
tung von Verträgen sind mit SBI einfach. Sie 
haben eine hochintegrative Plattform zur 
Darstellung Ihrer Vertragsbeziehungen. Das 
Kontaktmanagement mit dem integrierten 
Dokumentenmanagementsystem gibt Ihnen die 
Sicherheit Ihren Kommunikationsstatus mit 
Ihren Kunden zu sichern. 
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